
LinkedIn,	un’opportunità	per	Manager	e	Aziende	
siciliane

ABBONAMENTO	PREMIUM	E	SPONSORIZZATE	PER	AUMENTARE	

VISIBILITÀ	E	WEB	REPUTATION
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Digital	Strategist	&	CEO



Linkedin	PREMIUM	&	ADS

ANGELO	VALENZA – Digital	Strategist	&	CEO	@	CLICKABLE

Qualcuno	in	sala	ha	

l’account	Premium	di	

Linkedin?
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Qualcuno	in	sala	ha	

esperienza	di	Campagne	

su	Linkedin	Ads?
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METODO	CLICKABLE	PER	LA	VENDITA	SU	
LINKEDIN

2	approcci	diversi	per	fare	Ads	su	Linkedin

ANGELO	VALENZA – Digital	Strategist	&	CEO	@	CLICKABLE

Approccio	diretto	->	avviene	solo	su	Linkedin

Approccio	indiretto	->	coinvolge	altri	canali

Iniziamo	da	3	Segreti	della	vendita	su	Linkedin	
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3	SEGRETI	DELLA	VENDITA	SU	LINKEDIN

Segreto numero 1:
Linkedin è l’ultimo step di un processo
che porta l’azienda a interrogarsi su sé
stessa e sull’idoneità di ciò che
propone rispetto alla domanda del
mercato di riferimento.

Se l’offerta commerciale non è idonea
la campagna su Linkedin non funziona.
(vale per ogni attività di ADV online)
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3	SEGRETI	DELLA	VENDITA	SU	LINKEDIN

Segreto numero 2:
L’attività non è automatizzata, né
automatizzabile. Attraverso Linkedin
Ads si creano dei contatti che vanno
seguiti poi personalmente dal
personale commerciale dell’azienda.

Ogni contatto creato va coltivato
personalmente.
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3	SEGRETI	DELLA	VENDITA	SU	LINKEDIN

Segreto numero 3:
Tutto dipende dall’algoritmo! Se il
sistema capisce le vostre esigenze,
riesce a trovare il vostro target,
altrimenti va “a strascico”.

Ci sono elementi oggettivi (come
l’azienda di riferimento) sui quali
l’algoritmo non sbaglia, ci sono criteri
meno oggettivi e più semantici sui quali
l’algoritmo potrebbe sbagliare.
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Linkedin	PREMIUM:	come	funziona

Premium	Career/Business
24,78€- 45,45€/mese

Sales	Navigator
59,99€

Recruiter	Lite
90,90€/mese



Linkedin	PREMIUM	&	ADS

ANGELO	VALENZA – Digital	Strategist	&	CEO	@	CLICKABLE

Linkedin	Premium:	Sales	Navigator

● Vedere chi ha visualizzato il profilo

● Ricerca avanzata

● Informazioni aziendali

● Ricerca profili senza limiti

● Contatti diretti

● Possibilità di scrivere InMail

(20/mese)
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Sales	Navigator:	Feed	notizie
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Sales	Navigator:	Casella	InBox
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Linkedin	ADS:	obiettivi	di	campagna
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Linkedin	ADS:	formati	annuncio
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Linkedin	Ads:	targettizzazione
- Lingua del profilo
- Sesso/Età
- Territorio
- Dimensioni azienda
- Settori azienda
- Laurea/Campo di studio/Università
- Competenze/Funzioni/Qualifiche
- Interessi *

* elemento in cui l’IA gioca un ruolo fondamentale
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Linkedin	Ads:	esempio	targettizzazione	1

- Lingua	del	profilo:	italiano

- Sesso/Età:	indiferente

- Territorio:	Sicilia

- Dimensioni	azienda:	51	- 500	

dipendenti
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Linkedin	Ads:	esempio	targettizzazione	2

- Lingua	del	profilo:	italiano

- Sesso/Età:	indiferente

- Territorio:	Sicilia

- Dimensioni	azienda:	51	- 500

- Settore:	Software	e	servizi	IT
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Linkedin	Ads:	esempio	targettizzazione	3

- Lingua	del	profilo:	italiano

- Sesso/Età:	indiferente

- Territorio:	Italia

- Dimensioni	azienda:	51	- 500

- Settore:	Software	e	servizi	IT
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Linkedin	ADS:	formati	annuncio
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Linkedin	ADS:	InMail	sponsorizzato
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Metodo	1:	approccio	diretto
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Metodo	1:	approccio	diretto
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Metodo	2:	approccio	
indiretto

Mail con Checklist
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Differenze

- Qualità	del	contatto

- Intenzione	e	volontà	di	acquisto

- Tracciabilità	e	utilizzo	di	Sales	

Manager
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Alcuni	suggerimenti
- Target più ampio possibile:

- da 300.000 per sponsored
content

- da 60.000 per textual ads
- entro i 100.000 per InMail.

- e budget di almeno 1000€: per
lasciare lavorare l’AI.

- Il CPC minimo per le campagne è di
2€ per 1 click o 1000 visualizzazioni.



Grazie	per	l’attenzione
Buon	Lavoro	!

angelo@clickable.it


